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Pone en manos de las familias préstamos de hasta 3.000 euros para afrontar el esfuerzo que implica el inicio del curso
Kutxabank adapta sus microcréditos  a los gastos de septiembre   
• En la campaña del pasado año, el 36% de los préstamos suscritos en septiembre fueron de la modalidad ‘Minikredit’, y uno de cada tres se suscribió en los canales digitales 

• Se podrán contratar hasta el final de septiembre en teléfonos móviles, Banca online, cajeros, automáticos, oficinas y por teléfono  
31 de agosto de 2017. Kutxabank ha lanzado una gama de microcréditos específicamente diseñada para que las familias puedan hacer frente a los gastos que surgen habitualmente a lo largo del mes de septiembre. La principal característica de la campaña ‘Minikredit’ que arranca mañana es, por tanto, que se adapta a las necesidades propias de la ‘vuelta al cole’. 

Kutxabank pone en manos de miles de clientes con crédito pre-concedido una forma ágil y cómoda de disponer de un microcrédito de entre 300 y 3.000 euros. Los plazos de amortización varían entre los 3 y los 36 meses, y la oferta permanecerá vigente a lo largo de todo el mes de septiembre. 
La contratación de este producto financiero estacional puede realizarse a través de la banca online, cajeros automáticos, así como a través de la red de oficinas y la banca telefónica de Kutxabank (901 335 556). 
Tras el periodo vacacional las familias afrontan diversos gastos que en muchos casos afectan a la economía doméstica. Los microcréditos están enfocados a desahogar dicha situación, lo que explica en buena medida la buena acogida que reciben, reflejo de la demanda creciente en este rango de volúmenes de financiación . 

De hecho, en septiembre de 2016, del total de préstamos al consumo suscritos por Kutxabank, el 36% fueron ‘Minikredit’ inferiores a los 3.000 euros, que a su vez experimentaron un crecimiento del 109% con respecto a los formalizados en 2015.  Otra de las opciones que mejor valoran los usuarios de estos microcréditos es la posibilidad de contratarlos por los canales a distancia. En septiembre de 2016, el 37% de las operaciones formalizadas se completaron a través de los canales digitales a distancia.  
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